
DÉMATÉRIALISATION COMPTABLE :
5 ÉTAPES POUR
DIGITALISER VOTRE
CABINET
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INTRODUCTION

Dites adieu à la saisie manuelle et libérez du temps pour le
développement de votre cabinet. 

Pendant longtemps, la tenue comptable était synonyme de piles de
papier : reçus, factures clients... Un encombrement quotidien pour
les collaborateurs et les experts-comptables. 

Mais aujourd'hui, grâce aux avancées technologiques telles que le
machine learning, l'intelligence artificielle et les OCR, les cabinets
d'expertise comptable peuvent éliminer une grande partie du travail
manuel et accroître leur efficacité. 

Alors que la facture électronique devient inévitable, digitaliser son
cabinet est devenu une nécessité plutôt qu'une avant-garde. 

C'est anticiper les changements à venir et parier sur l'avenir.
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1 ÈRE ÉTAPE : DIGITALISER VOS DOCUMENTS 

12

Chaque client a son propre dossier de factures d'achat, de vente, de
notes de frais. Sans outil numérique, la collecte et la classification des
documents sont fastidieuses. 

Il faut récupérer les documents auprès du client, souvent stockés de
manière désorganisée, puis les trier, les classer et les archiver. 

Cette méthode engendre des pertes de temps considérables et
augmente le risque d'erreurs et de documents manquants.

Passer au zéro papier, c'est adopter les dernières technologies de
numérisation et d'extraction de données. 

Les clients peuvent désormais envoyer leurs documents au fur et à
mesure de manière électronique, via différentes méthodes telles que
les photos, les e-mails ou les connexions directes à leurs plateformes.

Les outils numériques permettent la comptabilisation automatique
des factures selon les règles prédéfinies, la détection des erreurs et la
classification automatique, ce qui réduit les risques et les pertes de
temps liés à la saisie manuelle.
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2ÈME ÉTAPE : AUTOMATISER LA SAISIE

Avant de produire les états financiers, la saisie manuelle est inévitable.

C'est là que l'OCR, l'automatisation et l'intelligence artificielle entrent
en jeu. 

Après la collecte des documents, l'automatisation extrait les données
pour les transformer en écritures comptables. Certains outils
permettent même de créer des règles personnalisées pour aller
encore plus loin dans l'automatisation. 

Cette automatisation permet de réduire considérablement les
erreurs humaines, d'accélérer le processus de saisie et de libérer du
temps pour des tâches à plus forte valeur ajoutée.

Vasa révolutionne la gestion sociale des entreprises pour les Experts-
Comptables. Notre mission : libérer les experts-comptables des
tracas de la protection sociale.

POURQUOI ? Pour défier le système actuel et offrir une gestion
sociale sans souci.

COMMENT ? En proposant une solution SaaS alimentée par l'IA,
rapide et fiable, pour la conformité de la protection sociale.

QUOI ? Nous analysons les contrats avec des outils IA avancés, puis
optimisons les offres d'assurance santé collectives. Le tout, géré
entièrement par notre équipe, offrant un retour sur investissement
rapide pour nos clients.

EN SAVOIR PLUS SUR 



La gestion numérique des données est cruciale
dans la transition digitale de votre cabinet. 

Après la collecte et l'automatisation, il est
essentiel de gérer efficacement ces
informations. Conserver une gestion
traditionnelle limite l'efficacité et la sécurité. 

La gestion digitale permet de centraliser les
données dans un système connecté, offrant
rapidité, accessibilité et sécurité.

EN SAVOIR PLUS SUR 

La gestion numérique des données est cruciale dans la transition
digitale de votre cabinet. 

Après la collecte et l'automatisation, il est essentiel de gérer
efficacement ces informations. Conserver une gestion traditionnelle
limite l'efficacité et la sécurité. 

La gestion digitale permet de centraliser les données dans un
système connecté, offrant rapidité, accessibilité et sécurité. 
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3ÈME ÉTAPE : GÉRER LES DONNÉES 
DE VOS CLIENTS

Avec Vasa, vous bénéficiez
également d'un accès à une
plateforme personnalisée,
vous permettant de suivre
en temps réel l'avancement
de la mise en conformité en
plusieurs étapes clés.
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La numérisation des processus offre de nombreux avantages pour
votre cabinet, mais convaincre les clients d'adopter le zéro papier
peut être un défi. 

Il est essentiel de mettre en avant les avantages concrets pour leur
entreprise. Plutôt que de souligner les bénéfices pour votre cabinet,
mettez en avant comment la digitalisation peut améliorer leur propre
efficacité et sécurité. 

Dressez une liste des avantages concrets et présentez la
dématérialisation comme un moyen d'atteindre leurs objectifs
commerciaux plus efficacement.

Pour inciter les clients à passer au zéro papier, proposez des solutions
adaptées à leurs besoins spécifiques. Organisez des sessions de
formation pour les familiariser avec les outils numériques et
démontrez-leur comment ces solutions peuvent simplifier leurs
processus administratifs, réduire les risques d'erreurs et accroître
leur productivité. 

Mettez en avant les économies potentielles en termes de temps et
de coûts liées à la réduction de la consommation de papier et aux
processus automatisés.

4ÈME ÉTAPE : FAIRE PASSER VOS CLIENTS AU
ZÉRO PAPIER
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Dans le cadre de la digitalisation de votre cabinet d'expertise
comptable, l'intégration des services innovants et digitale comme la
solution de Vasa peut être une étape cruciale pour optimiser votre
offre et accompagner efficacement vos clients dans leur transition
vers le numérique. 

Avec nos outils basés sur l'intelligence artificielle, nous offrons la
possibilité de vérifier la conformité des contrats de vos clients en
matière de mutuelle collective, de prévoyance et de Décision
unilatérale de l’employeur. 

Ensuite, grâce à une plateforme numérique, nous simplifions le
processus en fournissant à vos clients un comparatif des offres
d'assurances santé collectives de plus de vingt partenaires
assureurs, adaptées aux préférences tarifaires de vos clients. 

En intégrant des services comme celui de Vasa dans votre offre, vous
améliorez le devoir de conseil de votre cabinet tout en gagnant du
temps et en offrant à vos clients une solution digitale complète et
innovante, soutenue par l'intelligence artificielle.

5 ÈME ÉTAPE : DÉVELOPPER VOTRE OFFRE 
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Et voilà ! Après lecture de ce guide, vous
devriez désormais avoir une base de
connaissances assez solide sur la
digitalisation de votre cabinet.

Vous avez apprécié notre travail ? Vous avez
des questions ? Des suggestions de nouvel
ebook ? Nous restons disponibles pour vous
répondre. 

Suivez-nous sur nos réseaux sociaux : 

Ou envoyez-nous un mail à bonjour@vasa.fr.
N’hésitez pas non plus à faire un tour sur
notre blog et à vous inscrire à notre
newsletter. 

Nous répondons à tous vos messages
et nous partageons régulièrement des
astuces ou des conseils sur la protection
sociale des entreprises ! 

À très bientôt, 

L’équipe Vasa
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LE MOT DE FIN


